
Начните свой бизнес под 
брендом  Лаборатории 
международного уровня 
НАКФФ.



МЫ ПРЕДЛАГАЕМ

ЧЕСТНУЮ БИЗНЕС-МОДЕЛЬ ОРГАНИЗАЦИИ 
В СФЕРЕ МЕДИЦИНСКИХ УСЛУГ

РАБОТУ ПОД ЗАРЕГИСТРИРОВАННЫМ 
ТОВАРНЫМ ЗНАКОМ НАКФФ

ВЫГОДНЫЕ ФИНАНСОВЫЕ УСЛОВИЯ
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Аттестацию и обучение персонала, 
включающие теоретический курс и 
практическую подготовку, помощь 
в подборе персонала;

Наличие международного сертификата 
качества DAKSS, многоуровневую систему 
контроля качества, высокотехнологичное 
оборудование;

Готовую бизнес-модель в сфере услуг 
с выгодными финансовыми условиями; 

Индивидуальное сопровождение 
партнера на всех этапах открытия 
и развития бизнеса;

Предоставление индивидуального 
менеджера;

РАБОТАЯ ПО ФРАНШИЗЕ  С НАМИ ВЫ ПОЛУЧАЕТЕ

ОТСУТСТВИЕ РОЯЛИ  ДО 12 МЕСЯЦА РАЗВИТИЯ  БИЗНЕСА
КОМПЕНСАЦИЯ ЗАТРАТ НА ОФОРМЛЕНИЕ ВНЕШНЕЙ ВЫВЕСКИ
ВОЗМОЖНОСТЬ РАБОТЫ В КОРПОРАТИВНОМ СЕКТОРЕ В РЕГИОНЕ

ДОПОЛНИТЕЛЬНО ДЛЯ СУЩЕСТВУЮЩИХ МЕДИЦИНСКИХ ЦЕНТРОВ

Рекламную и маркетинговую поддержку. 
Возможность компенсации части 
маркетинговых расходов;

Предоставление бесплатных расходных 
материалов для лабораторной 
диагностики;

Бесплатную доставку биоматериала 
курьерской службой.
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УСТАНАВЛИВАЕМ  

Экономия времени

Сокращение преаналитических 
ошибок

Возможность дозаказа

ИНТЕГРИРУЕМ  С МИС

Единая база

Результаты анализов в карте 
пациента

ЛИЧНЫЙ КАБИНЕТ 

История результатов

Динамика показателей

Отправка результатов на эл. 
почту и смс информирование
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УДАЛЕННАЯ РЕГИСТРАЦИЯ
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ЛОГИСТИКА

ПРАВИЛЬНО ОРГАНИЗОВАННАЯ  
ЛОГИСТИКА-ЗАЛОГ ТОЧНОСТИ
ВЫПОЛНЕНИЯ ИССЛЕДОВАНИЯ.

Транспортировка биоматериала в специальных термоконтейнерах 
(доставка материала в 4-х температурных режимах -20С˚, 2-8С˚, 
18-24С˚, 35-37С˚);

7 дней в неделю до 2 раз в день;

Возможность вызова курьера в режиме CITO; 

Контроль температурного режима; 

Транспортировка от месторасположения франчайзингового офиса  
до лаборатории;

Транспортировка расходных материалов.

* Условия организации логистики и возмещения затрат определяются индивидуально



ТРЕБОВАНИЯ К ПОМЕЩЕНИЮ

Помещение должно быть нежилое, иметь отдельный вход, 
располагаться не ниже 1 этажа и на  первой линии домов;

Общая площадь помещения не менее 60 кв.м;

Наличие коммуникаций (водоснабжение: холодная 
и горячая вода; канализация);

Наличие телефонного номера и возможности 
подключения к сети Интернет;

Наличие естественного освещения в кабинетах;

Высота потолка не ниже 2,60 м.;

Площадь процедурного кабинета не менее 12кв.м. 
в изолированном помещении;

Площадь кабинета гинеколога не менее 18 кв.м. 
в изолированном помещении;

Площадь кабинета УЗИ не менее 18 кв.м. 
в изолированном помещении;

Пол из моющихся материалов (кафель);

Наличие комнаты для персонала (рекомендуемая 
площадь 12 кв.м.).
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Маркетинговая 
поддержка на федеральном 
и региональном уровнях

ЭТАПЫ СОТРУДНИЧЕСТВА
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Знакомство, оценка 
потенциальных перспектив 
развития бизнеса, исходя из
индивидуальных особенностей 
клиента и региона 

Подбор помещения. Анализ 
месторасположения и оценка 
помещения.

ПОДПИСАНИЕ 
ПАРТНЕРСКОГО 
СОГЛАШЕНИЯ

ПОДПИСАНИЕ 
ДОГОВОРА 
КОММЕРЧЕСКОЙ 
КОНЦЕССИИ

Открытие 
лабораторного 
офиса

План 
открытия

Непрерывное обучение, 
поддержка партнера 
и персонала медицинского
офиса на протяжении
всего времени 
сотрудничества

Сервисная
поддержка 
бизнеса
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ВЫБРАТЬ ФРАНШИЗУ 

ФОРМАТ

ДЛЯ КОГО

ПАУШАЛЬНЫЙ ВЗНОС 
(МОСКВА И МО)

ПАУШАЛЬНЫЙ ВЗНОС 
(РЕГИОНЫ)

РОЯЛТИ

ИНВЕСТИЦИИ

СРОК ОКУПАЕМОСТИ

ДОХОД ПО ВЗЯТИЮ Б/М 
И ВРАЧЕБНЫМ УСЛУГАМ

ДОХОД ФРАНЧАЙЗИ 
ПО ЛАБ. ДИАГНОСТИКЕ 

ДОХОД ФРАНЧАЙЗИ ПО РАБОТЕ 
С ДРУГИМИ КЛИНИКАМИ

УСЛУГИ ДОСТАВКИ
 (МОСКВА И МО)

УСЛУГИ ДОСТАВКИ (РЕГИОНЫ)

ДОКУМЕНТЫ

ЛАБОРАТОРНЫЙ
ПУНКТ НАКФФ

МЕДИЦИНСКИЙ ЦЕНТР
НАКФФ

МЕДИЦИНСКИЙ ЦЕНТР
НАКФФ*

МЕДИЦИНСКАЯ
КЛИНИКА

индивидуально учитываются приоритетные 
регионы развития и объем заказанных иссле-

дований

Договор коммерческой концессии, договор 
оказания платных 

медицинских услуг

индивидуально учитываются приори-
тетные регионы развития и объем 

заказанных исследований

Договор коммерческой концессии, 
договор оказания платных 

медицинских услуг

индивидуально учитываются приори-
тетные регионы развития и объем 

заказанных исследований

Договор коммерческой концессии, 
договор оказания платных 

медицинских услуг

индивидуально учитываются приори-
тетные регионы развития и объем 

заказанных исследований

Договор коммерческой концессии, 
договор оказания платных 

медицинских услуг

100 000

50 000

с 12 месяца 1,5%

от 1,7 млн. руб.

от 6 месяцев

100%

50-70%

10-15%

бесплатно

0

0

с 12 месяца 1,5%

150 000

1 месяц

100%

50-70%

10-15%

бесплатно

150 000

75 000

с 18 месяца 1,8%

от 4,5 млн. руб.

от 12 месяцев

100%

50-70%

10-15%

бесплатно

Процедурный кабинет

На базе существующего центра или 
из -за ограниченной площади 
существующего помещения

Процедурный,  смотровой  и кабинет врача

Для всех

Процедурный,  смотровой  и кабинет врача

Для действующих медицинских центров при 
переходе на НАКФФ

Полноценная клиника

Для всех

0

0

с 12 месяца 1,5%

 от 35 000

1 месяц

100%

50-70%

10-15%

бесплатно

* для действующих медицинских центров при переходе на НАКФФ на особых условиях


